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METHODOLOGIE COGATING
PHASE 1: traitement de la demande
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DETERMINE LES CRITERES
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trouver un représentant 1
partager un ingénieur commercial embauché 2
constituer un réseau commercial 3
rechercher un distributeur 4
offre de produits ou services a un distributeur 5
recherche de nouveaux produits ou services a distribuer 6
créer un catalogue produits a distribuer 7
créer un nouveau produit / service a distribuer 8
participer a un groupe exportateur hors Europe 9
participer a un groupe importateur en Europe 10
réponse collective a des appels d'offres européennes 11
Réduire vos colts

participer a un groupement d'achat 15
cherche capacité de production en Europe 16
cherche capacité de production hors Europe 17
offre capacité de production en Europe 18
offre capacité de production hors Europe 19
délocaliser sa production en Europe 20
délocaliser sa production hors Europe 21
partager un investissement industriel 22
partager des locaux 23
recruter une compétence a plusieurs 24
Accélérer votre recherche et développement

participer a une recherche fondamentale 35
participer a une recherche appliquée 36
participer a la mise au point d’un produit ou process 37
participer au développement d’un produit ou process 38
participer a l'industrialisation d’un produit ou process nouveau 39
participer a une joint venture de recherche-développement 40
participer a I'acquisition d’un brevet 41
participer a I'exploitation d’un brevet 42
Augmenter votre visibilité

développer une enseigne commerciale 43
partager un service de communication 44
réaliser une campagne de communication 45
participer a un salon 46
participer a un réseau européen 47
participer a un réseau commercial 48
participer a un site internet multi-entreprises 49
Valoriser votre entreprise

participer a une fusion 51
rechercher une acquisition 52
proposer la vente de votre entreprise 53
transmettre son entreprise 54
participer & un groupe en vue d’une introduction boursiére 55
Participer & un holding 56
Partager une compétence

proposer un potentiel disponible de compétences 58
recruter une compétence a plusieurs 59
développer un laboratoire 60
développer un centre de recherche & développement 61
partager un savoir faire 62
créer un systéme de pilotage commun 63
Inventeur

céder un brevet 65
céder une licence d’exploitation 66
acheter un brevet 67
participer a la mise au point d’'un brevet 68
participer au prototypage 69
participer au développement d’'un brevet 70
participer a l'industrialisation d’un brevet 71
déposer un brevet a plusieurs 72
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FAIT TRADUIRE LA
DEMANDE DANS LA
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ORGANISE UN PREMIER
“CONFERENCE CALL”
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D’ALLIANCE
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